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Cosmétique - DAF

La société est une PME francaise en forte croissance dans le développement et la
distribution BtoB de cosmétiques professionnels.

Pour faire face au développement, la société a fait appel a ADN Transition pour
identifier un manager en charge de remettre a plat et optimiser le Service Achats
en étroite collaboration avec la Direction Générale.
Les principaux enjeux de la mission ont été:

» Sourcer de nouveaux fournisseurs

» Réaliser des économies d'achat

» Organiser la fonction achat de fagon pérenne

Cette mission était a temps partiel.

Durée de la mission : 7 mois

ADN Ewers.



